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Este plan de negocio tiene como objetivo ayudar ha alcanzar un
conocimiento y objetivos de la empresa junto con su actividad para
ponerlo en marcha. Al mismo tiempo encontrar socios para que se

incorporen al proyecto. Proyecto Diamante.

Por Mary Roque Y Luis Plascencia
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PO rq ue un pla n Felicitaciones por tu decision de convertirte en distribuidor de

Oriflame. Has elegido ser parte de una de las mejores empresas de

de Negocio? cosméticos naturales del mundo.

Todo negocio exitoso comienza con un plan de accién. La mayoria de
los planes de negocio incluyen informacion exhaustiva sobre
operaciones, contabilidad, finanzas, formas de envio, lista de pagos,
inventarios, recursos humanos, posicionamiento de marca y mucho

mas.
i Notaras que este plan de negocio es muy sencillo, y muchos de los
@ " puntos anteriormente mencionados los hemos omitido, éPor qué?
cobeauty Oriflame se hace cargo de todo esto por ti!

Este plan te pondra en la senda correcta, con él podras desarrollar un
' g™ exitoso emprendimiento, un producto y un sistema que te permitirdn
crear una valiosa empresa y un legado para ti y tu familia.
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Crea r una Oriflame es lider a nivel mundial en la industria cosmética y sus
productos son conocidos por su alta calidad. La compafiia empezo

Categorl'a sus actividades en Estocolmo en 1967 fundada por Jonas y Robert
af Jochnick y Bengt Hellsten, que tuvieron una visién de una gama
de productos inspirados en la naturaleza y belleza de Suecia.

Y su deseo era también la distribucidn de la riqueza para la gente
con la distribucién de sus productos bajo el principio de
multinivel que hoy en dia es la principal forma de distribucién y
mercadeo. Luego de 27 afios de crecimiento consistente,

En la actualidad a sus 45 afios de lanzamiento opera en mas de 64
paises en todo el mundo, son lideres en el mercado en torno a sus
5 plantas de fabricacién ubicadas en Suecia, Polonia, China, Rusia y
la India asegurandose que solo la mas alta calidad de sus
productos llegue al usuario final. Manejan un volumen de negocio

de alrededor de 1,5 millones de euros en ventas anuales y hay un
estimado de mas de 3,6 millones de distribuidores
independientes.

Tienen alrededor de 8000 personas en la corporacion siendo co-
fundador de la World Childhood Foundation. Incluyendo sus 9
miembros del comité ejecutivo. Tenemos una compania solida,
increible que estara con nosotros por mucho tiempo, generando
riqueza para quien este dispuesto a trabajar en equipo a largo
plazo.



http://maryorifla.me/

Potencial del
Mercado

La industria de la cosmética y el cuidado personal es uno de los
negocios mas rentables y estables del mundo.

En toda recesién existen cambios de consumo, pero el abandono de
los habitos de cuidarse no cambian y esto nos alienta en estos
tiempos a incursionar en la distribucidon de cosméticos y productos
para el cuidado corporal y convertirla en una importante actividad
de negocio y alternativa laboral, ya que el mercado crece
aceleradamente.

Los cosméticos tienen una tasa de compra repetitiva muy alta, a
veces, mas que el promedio del mercado, porque los consumidores
de productos de belleza y cuidado personal de Oriflame,
experimentan grandes resultados con el producto.

Los testimonios personales comunes son muchos principalmente
de clientes y distribuidores que han tenidos resultados
extraordinarios con los productos.

Nada mas en México el mercado esta valuado en mds de
US$7,000.00 millones de délares posicionandonos en el mercado
tercer de américa latina segln la Cdmara Nacional de la Industria de
Productos Cosméticos (Canipec). Generando mas de 40,000 mil
empleos directos y es fuente de ingresos de mas de 2 millones de
familias a través del sistema de ventas directas.

“Identificamos una creciente demanda por los articulos que brindan
proteccion solar, que previenen el envejecimiento, los que cuidan el
cabello, asi como suplementos alimenticios”.

¢éCual es el potencial del Mercado?

“Oriflame identifica una creciente demanda por los articulos que brindan

proteccion solar, que previenen el envejecimiento, los que cuidan el cabello, y

suplementos alimenticios. Otras opciones del publico consumidor como productos

para prevenir la celulitis y corregir las estrias. En cuanto el cuidado de los pies,

éstas se venden mas durante la temporada vacacional. Esto debido a que las

personas disponen de mas tiempo para consentirse.

“Privilegiamos la manera de fabricar lo que ofrecemos, los ingredientes que

utilizamos porque la poblacion prefiere productos naturales y amigables con el

medio ambiente”, dice Oriflame.

38% de la industria de la venta directa en México es generada por productos de belleza.




Proyecciones de Este método de negocio que es el multinivel tiene un gran poder en

cuanto a mercadotecnia, grandes negocios y organizaciones se
o construyen con el esfuerzo de pocos. Estadisticamente ablando el
Ga nancias éxito radica en que tu, con solo 4 a 5 personas directas que
compartan la idea, los productos con 4 o0 5 personas correctas y asi
sucesivamente.

Para mis primeras 4 o 5 personas que quieran Oriflame como un
negocio serio y promoverlo de manera profesional y activamente
necesitare encontrar de 10, 15 o 25 socios en el curso de varios meses
para encontrar los 4 o 5 lideres serios, “lideres comerciales.” Aqui se
aplica una ley, “La Ley de Las Probabilidades”.

La Formula de mis Comisiones

Si quiero ganar 10,000.00 pesos mexicanos cada mes en comisiones ($1,000.00 USD) las estadisticas me
mostraran que necesitare al menos de 75 a 100 distribuidores activos en mi organizacién, ordenando por
periodo 100 puntos en productos de Oriflame cada periodo de catalogo que es cada 21 dias directamente de
la empresa (de acuerdo a la tabla de comisiones de Oriflame el promedio de consumo por periodo es de 100
puntos por socio para cobrar comisiones, es el equivalente de $891 pesos mexicanos $62 USD) pero yo no
tengo que encontrar los 75 o 100 socios de negocio yo solo. Mi responsabilidad es encontrar unos pocos y
capacitarlos para que ellos hagan lo mismo y encuentren sus socios que a su vez hagan lo mismo y combinar
esfuerzos y conocimientos para crecer exponencialmente a medida que mas socios comparten el concepto de
negocio y los productos.

La tabla siguiente muestra cuantos clientes activos o distribuidores necesito en promedio entre mi
escala de pagos para generar el ingreso mensual que deseo.*

e SS500USDPOrmes. .. .ovvvvviniininnnnnn. 43 distribuidores/clientes
e S1,000USDPOrmes. ... vvveeeiieeieeenn 100 distribuidores/clientes
e S2,000USDPOrmeS . ..o vveienaannnn.. 200 distribuidores/clientes
e S53,000USDPOrmes...coeveeeneenannnnnnnn 300 distribuidores/clientes
e S4,000USDPOrmeS . ..covveeeinennnnnnnnns 500 distribuidores/clientes
e S5000USDPOrmeS . ... vvveieeeaannn.. 625 distribuidores/clientes
e S6,000USDPOrmesS . ...covveeninennnnnnnnns 750 distribuidores/clientes
e S7,000USDPOrmeS . ....vvvvveieeannnnn.. 875 distribuidores/clientes
e S8000USDPOrmesS. ..o vvvvieieeieeinennns 1,000 distribuidores/clientes
e $59,000USDPOrmes. ...ooveeennneunnnnnn. 1,125 distribuidores/clientes
e S10,000 USDpPOrmes.......covvvueennunnn. 1,250 distribuidores/clientes

*Oriflame te paga tus comisiones cada 21 dias sin importar los niveles de profundidad y cuantos frontales tengas en
tu equipo de trabajo, no tiene condicidn estructural y los socios distinguidos pueden estar en cualquier lugar de tu
red, sean directos o indirectos, para poder cobrar los bonos heredables, no tenemos pedido minimo antes de tener
red (Esto es importante para que mientras no generes comisiones compres lo que mas necesites.) no se pierden los
niveles de tus socios y su red sin importar si te superan o no, los bonos son heredables y con sesidn de derechos,
porque el negocio es tuyo y no de Oriflame. (Por eso es importante observar tu organizacidn y ver quien esta
trabajando y apoyarlos sin importar si son directos tuyos o no, siempre y cuando estén en tu red).



Proyecto Diamante Escalera Del Exito Oriflame.

La red es abierta, por lo que se F)ueden aflllart,antas. . VEP Grupo % Nivel IM
personas corrlmo s.e desee. Este sistema es el mas .eqwtatlvo, 7500 0 Mas = 21%
pues gana mas dinero la persona que mas trabaja. 5000 — 7.499 = 18%
Al INVITAR personas a conformar su red, se forma un canal 3.000 —4.999 = 15%
de comercializacion de los productos por el cual se reciben 1.800 — 2.999 =12%
ganancias de acuerdo al volumen de ventas personales y de 900 — 1.799 =9%
red. 450 - 899 = 6%
200 - 449 = 3%
El sistema funciona bajo un sistema de puntos, que se

presenta en la siguiente tabla:

Cuando se alcanza un volumen de puntos (VDP) personales y con la red, ORIFLAME devuelve un porcentaje en
dinero (Incentivo Monetario) del volumen total de ventas de la red, hasta del 21%, de acuerdo con el total de
puntos alcanzados por la red personal.

El negocio funciona por periodos de 21 dias, con pago de comisiones a los 3 dias habiles de finalizado. O sea, que
son 17 periodos al afio, lo que equivale a 17 pagos de incentivos monetarios al afio.

A continuacién se describe la Escalera del Exito que ofrece
ORIFLAME para todos sus Socios, y en la cual, al ir ascendiendo
se van incrementando las ganancias.




Plan del Exito

Trabajando en equipo pueden
obtener ganancias ilimitadas

GANA DINERO HOY -



Socio 0%: Persona que recién inicia en el negocio y aun no conforma la red

Socio 3%: Persona que con su red y consumo y/o ventas personales alcanza un Incentivo del 3%, segun la tabla
de puntos de red.

Socio 6%: Persona que con su red y consumo y/o ventas personales alcanza un Incentivo Monetario del 6%,
segun la tabla de puntos de red.

Socio 9%: Persona que con su red y consumo y/o ventas personales alcanza un Incentivo Monetario del 9%,
segun la tabla de puntos de red.

Lider 12%: Persona que con su red y consumo y/o ventas personales alcanza un Incentivo Monetario del 12%,
segun la tabla de puntos de red.

Lider 15%: Persona que con su red y consumo y/o ventas personales alcanza un Incentivo Monetario del 15%,
segun la tabla de puntos de red.

Lider 18%: Persona que con su red y consumo y/o ventas personales alcanza un Incentivo Monetario del 18%,
segun la tabla de puntos de red.

Socio Destacado 21%: Persona que con su red y consumo y/o ventas personales alcanza un Incentivo
Monetario del 21%, segun la tabla de puntos de red.

Socio Distinguido 21%: Persona que conserva el nivel del 21% durante 8 periodos de un total de 17, y se hace
acreedor a un Bono de 1.000 délares y Cena de Gala.

Para explicar mejor a partir del 21% apréndete estos numeros. 2,3,4,6,8,10,12,15,18,21,24

Oro: Persona que apoya a DOS de sus Empresarios directos (2 grupos al 21%) a que reclamen su Bono de 1.000
délares, por lo que se hace acreedor a un Bono de 2.000 ddlares y un ingreso mensual de $20,000.00 pesos. Cena
de Gala y Viaje Internacional. Se obtiene una ganancia residual de hasta el 4% de sus redes al 21%

Oro Sénior: Persona con 3 grupos directos al 21%, por lo que se hace acreedor a un Bono de 3.000 ddlares y un
ingreso mensual de $30,000.00 pesos. Cena de Gala y Viaje Internacional. Se obtiene una ganancia residual de
hasta el 4% de sus redes al 21%.

Zafiro: Persona con 4 grupos directos al 21%, por lo que se hace acreedor a un Bono de 4.000 ddlares junto con tu
ingreso mensual de $40,000.00 pesos. Cena de Gala y Viaje Internacional. Se obtiene una ganancia residual de
hasta el 4% de sus redes al 21%.

Diamante: Persona con 6 grupos directos al 21%, por lo que se hace acreedor a un Bono de 6.000 délares y un
ingreso mensual de $60.000.00 pesos. Cena de Gala y Viaje Internacional. Se obtiene una ganancia residual de
hasta el 4% de sus redes al 21%.

Diamante Sénior: Persona con 8 grupos directos al 21%, por lo que se hace acreedor a un Bono de 8.000 ddlares
ingreso mensual de $80,000.00 pesos. Cena de Gala y Viaje Internacional. Se obtiene una ganancia residual de
hasta el 4% de sus redes al 21%.

Doble Diamante: Persona con 10 grupos directos al 21%, por lo que se hace acreedor a un Bono de 10.000
délares con un ingreso mensual de $100,000.00 pesos. Cena de Gala y Viaje Internacional. Se obtiene una
ganancia residual de hasta el 4% de sus redes al 21%.

Ejecutivo: Persona con 12 grupos directos al 21%, por lo que se hace acreedor a un Bono de 24.000 ddlares y un
ingreso mensual de $120,000.00 pesos. Cena de Gala y Dos Viajes Internacionales. Se obtiene una ganancia
residual de hasta el 4% de sus redes al 21%.

Ejecutivo Oro: Persona con 15 grupos directos al 21%, por lo que se hace acreedor a un Bono de 30.000 délares
ingresos mensuales de $150,000.00 pesos. Cena de Gala y Dos Viajes Internacionales. Se obtiene una ganancia
residual de hasta el 4% de sus redes al 21%.



Ejecutivo Zafiro: Persona con 18 grupos directos al 21%, por lo que se hace acreedor a un Bono de 36.000 délares
con ingresos mensuales de $180,000.00 pesos. Cena de Gala y Dos Viajes Internacionales. Se obtiene una
ganancia residual de hasta el 4% de sus redes al 21%.

Ejecutivo Diamante: Persona con 21 grupos directos al 21%, por lo que se hace acreedor a un Bono de 42.000
délares y un ingreso mensual de $210,000.00 pesos. Cena de Gala y Dos Viajes Internacionales. Se obtiene una
ganancia residual de hasta el 4% de sus redes al 21%.

Presidente: Persona con 24 grupos directos al 21%, por lo que se hace acreedor a un Bono de 100.000 ddlares
ganancias mensuales de $240,000.00 pesos. Cena de Gala, Tres Viajes Internacionales y Automavil. Se obtiene
una ganancia residual de hasta el 4% de sus redes al 21%.

Presidente Sénior: Persona con 24 grupos directos al 21%, de los cuales 6 deben ser Diamante, por lo que se hace
acreedor a un Bono de 200.000 ddlares, Cena de Gala y Tres Viajes Internacionales. Se obtiene una ganancia
residual de hasta el 4% de sus redes al 21%.

Presidente Oro: Persona con 24 grupos directos al 21%, de los cuales 12 deben ser Diamante, por lo que se hace
acreedor a un Bono de 300.000 ddlares, Cena de Gala, Tres Viajes Internacionales y Automavil Se obtiene una
ganancia residual de hasta el 4% de sus redes al 21%.

Presidente Zafiro: Persona con 24 grupos directos al 21%, de los cuales 18 deben ser Diamante, por lo que se
hace acreedor a un Bono de 400.000 ddlares, Cena de Gala, Tres Viajes Internacionales y Automdévil Se obtiene
una ganancia residual de hasta el 4% se sus redes al 21%.

Presidente Diamante: Persona con 24 grupos directos al 21%, de los cuales 24 deben ser Diamante, por lo que se
hace acreedor a un Bono de 1.000.000 ddlares, Cena de Gala, Tres Viajes Internacionales y Automovil Se obtiene
una ganancia residual de hasta el 4% de sus redes al 21%.

Nota importante:
Del 2 al 10 son promedios mensuales.
Del 12 al 24 son cantidades minimas por campaia

Sarpio dice que en promedio se desarrolla un 21% cada 5 0 6
campanas siendo aproximadamente 3 personas al 21% por ano.
(1 afio son 17 campanias.)




SOCiOS Ademads de mis cliente que me compran cosméticos, suplementos y tratamientos
para la piel por razones especificas también buscare a personas con caracter

. emprendedor que unidos construyamos un negocio exitoso con el poder del
ComerC|a Ies apalancamiento en Oriflame. El Mercadeo de Multinivel es uUnico ya que los

distribuidores pueden elegir con quien trabajar.

A diferencia de las ventas donde a uno se le ensefia a manipular o “cerrar
ventas” a las personas, en Oriflame buscamos a gente lo suficientemente

motivada para tomar decisiones por si solos aprendiendo habilidades en
comunicacion y liderazgo.

Individuos abiertos, entusiastas, ensefiables a nuevas ideas y
conceptos, son las personas que buscare, gente con una visién a futuro
capases de establecer relaciones duraderas y de confianza con
habilidades en comunicacidn, iniciativa y positivos.

Oriflame y yo no necesitamos gente que invente escusas y protesten en todo.

Personas reactivas, escépticos y criticos sin motivacién. Gente que cree que todo
les sucede a ellos y se sienten victimas.

La tendencia natural seria buscar personas afines y mejores que yo. Esto esta
bien. Porque conforme mi negocio crezca se fortalece con personas dignas para
usar su conocimiento en equipo y ser mejores cada dia. (Busca personas de tu

—y mismo nivel que tu, para arriba).
Mis Socios Lideres Superiores

Un secreto es que para saber quien es la persona correcta para ti consulte con lideres de Oriflame que ya estan

ganado lo que tu quieres ganar de manera frecuente, estar en contacto con ellos. (El futuro depende de las
personas que te relaciones).

Oriflame como empresa multinivel se basa en el principio de que “Una ola elevandose, Levanta a todos
los barcos”. Por lo tanto el éxito he interés de mi linea ascendente depende de que me guien y capaciten

dandome apoyo en mi negocio. Mi éxito es su futuro, y mi futuro es el éxito de mis Socios. AYUDEMOS A
GANAR Y GANAMOS.

Por eso siempre le pediré a mi patrocinador de Oriflame que me presente en alguna conferencia de la empresa
por lo menos a tres personas exitosas dentro de Oriflame. Esa informacién me servird en mi negocio y estaré en

contacto con lideres para mi negocio. También trataré de conocer cuantos mas distribuidores exitosos me sea
posible en eventos corporativos y reuniones.




[ ]
Ma rketl ng y La mejor estrategia de negocio es la publicidad de boca en boca. El compartir mi
entusiasmo e historias sobre Oriflame generaran interés. Invertiré mitiempo

Pu blicidad utilizando herramientas efectivas y mostrandole a otros como hacer lo mismo. La
‘ gente no es duplicable, las herramientas silo son.

La Cosmética y la Salud

Lo primero que hare es ayudar a mis socios de negocio y clientes a entender la importancia de consumir productos con
altos estandares de calidad buenos para mi salud y amigables con el medio ambiente viendo la magnitud de la
oportunidad comercial de todo esto. Puedo compartir con ellos: Area de Producto en el sitio web ORIFLAME

Oriflame y la Oportunidad

Cuando invite a la gente a aprender mas sobre mi negocio en Oriflame,
utilizare el tour en mi sitio web deORIFLAME y Programa SARPIO. La
Barita Magica para que capacites con inicio rapido en tu negocio.

Validez de la industria del multinivel

La venta directa es el secreto mejor guardado en el mundo de los
negocios. Para nosotros es como la barita magica. Para la gente escéptica
Capacitacion podemos utilizar las siguientes herramientas: El negocio perfecto por
Robert Kiyosaki, Leeré libros de desarrollo personal y Mercadeo de
MultiNivel como “El Préximo Billén” por Paul Zane Pilzer, “Piense y
Hagase Rico” por Napoleon Hill y “Como Ganar Amigos E Influir Sobre Las
Personas” por Dale Carnegie.

Estas y otras herramientas estan disponibles en la Oficina Virtual de MaryOrifla.me



http://mx.oriflame.com/index.jhtml
http://mx.oriflame.com/index.jhtml
http://maryorifla.me/

E ntre namie nto Tu como empresario responsable debes entender que el entrenamiento,

capacitacion y desarrollo personal constante es la clave para el éxito.

Vivimos en la Era de la Informacién y es mas facil ahora, mas que nunca,
y desa rrOIIO... incrementar el conocimiento.

Nosotros como lideres sabemos que la clave es ayudar a tus socios
= directos he indirectos a aprender y crecer si queremos su éxito y el

You need tq kno
w
-~

nuestro.

Aqui hay herramientas que puedo usar para mejorar continuamente
a mi equipo y a mi:

(Tomaré el entrenamiento de “Comenzando’

en la Oficina Virtual de Proyecto Diamante (puedo pedirle
a mi lider que me indique como puedo acceder)

Leeré libros de desarrollo personal y Mercadeo de MultiNivel como “El Préximo Billdn” por Paul Zane

Pilzer, “Piense y Hagase Rico” por Napoleon Hill y “Como Ganar Amigos E Influir Sobre Las Personas” por Dale
Carnegie.

Leeré todo sobre Oriflame y capacitarme en el programa SARPIO en como
iniciar mi negocio.



http://socios.maryorifla.me/wp-login.php?redirect_to=http%3A%2F%2Fsocios.maryorifla.me%2F&reauth=1

Plan de ahorro
Impositivo

En este plan de negocio es aprovechar la deduccion de impuestos de
negocios en base en el hogar y que es un elemento decisivo de mi plan
de impuestos.

Una vez que se genere cierta cantidad de dinero como pago de mis
comisiones, de inmediato ver y actuar para convertir esas deducciones
fiscales en tantos gastos sean necesarios para desarrollar mi negocio.
Tales como gastos del automdévil, computadoras, alquileres, teléfono,
impresoras, acceso a Internet, herramientas de marketing, eventos
recreativos, viajes y comidas pueden ser todos elementos deducibles de
impuestos.

Formar parte de Oriflame entro a un programa que una vez que tenga
socios directos, tendré que hacer mis 100 puntos de consumo por
periodo para el cobro de mis comisiones. (8.91/punto 100/8.91=891
pesos). Y ya que tenga un ingreso considerable con intenciones de
obtener una ganancia y que tenga una proyeccién comercial a 5 afnos
haciendo un esfuerzo de buena fe, que mis gastos sean razonables y
normales por manejar mi negocio y mantenga un buen registro
detallando. Mantendré un registro, anotando todas las reuniones, el
tiempo empleado tratando de conseguir prospectos, y cualquier otra
actividad relacionada con Oriflame.

Debo de mantener buenos registros, y nunca ingresar a un unico
Distribuidor (lo cual es poco probable en Oriflame), solo con el dinero
ahorrado en Impuestos deducibles se puede recuperar lo que se invierte
en producto por periodo, quedando tu producto gratis de por vida.

(Los trabajadores pagan impuestos y después gastan y nosotros como
empresarios gastamos primero y después pagamos impuestos).

MABYORIFLA.ME



http://maryorifla.me/

Obteniendo
Resultados de
los Productos

Wellness

Wellness

En conjunto con cientificos y expertos nutricionistas suecos, hemos
desarrollado Wellness de Oriflame para ofrecerles belleza desde el
interior y entregarles un aporte nutricional éptimo para las
necesidades del cuerpo y de la piel.

Los Batidos Natural Balance han sido sometidos a un proceso de
investigacion y desarrollo durante 8 afios y han sido clinicamente
probados durante 3 afios por cientificos suecos lideres a nivel
mundial. Los batidos son producidos segun los estandares
alimentarios mas altos (HACCP) y su seguridad y eficacia han sido
probadas clinicamente.

Contienen tres excelentes fuentes de proteinas y su combinacién
proporciona los aminoacidos esenciales que constituyen la base de
nuestro organismo.

Los Batidos Natural Balance contienen, adem3s, carbohidratos
complejos extraidos de la manzana y la rosa mosqueta, lo que brinda
a los batidos un bajo nivel de indice glicémico (IG) que, a su vez, tiene
una influencia positiva en el nivel de azlcar en sangrey en la
sensacion de saciedad. Ademas, los batidos incluyen fibra de
remolacha, rosa mosqueta y manzanas.

Los productos de Oriflame son caracteristicos por su alta purezay
sus normas estrictas de calidad en su fabricacién con ingredientes
100% naturales y seguros para tu piel.

Los resultados de los productos de tratamiento de la piel y
cosmeética es indudable los mejores testimonios que tenemos como
consumidores de sus productos sabiendo el bien que hacemos al
planeta y nuestra salud.




Como ordenar
En Oriflame

Para ordenar productos en Oriflame se puede hacer
en la pagina oficial con tu nimero de socia, socio: tu
clave siempre seré tu fecha de nacimiento
empezando por dia/ mes y afio, una vez dentro le das
a Pedidos que se encuentra en el lado izquierdo
superior.

NIy g Y

UNETE A ORIFLAME  INGRESO DE SOCIOS o REGISTRATE

L0

JRIOS WELLNESS JOVENES HOMBRES

La ventana emergente la cierras. Luego
te sale haz tu Pedido le das click en la
Imagen continuas donde dice paso
siguiente hasta que te da tu pedido y te
dice la forma de pago la elijes continuas
hasta que al final te aparece confirmar tu
pedido eso es muy importante que le des
click en confirmar de acuerdo?

iHACER TUS PEDIDOS ONLINE ESTAN
FACILCRJUEGO DE NINOS

REVISA

NUESTRO VIDEO
DE COMO HACER

L ¢ TUS PEDIDOS
s | ONLINE

| \Y" Y @mtorialesouuﬂs: |

D ;Clic Aqut

Clic Aqui para ver el Video



https://www.youtube.com/watch?v=WTf9-4FdLwY

JNETE A ORIFLAME  SOCIOS @ SALIR

L

ORIFLAME

WEDEN

{at CUIDADO DE LA PIEL MAQUILLAJE FRAGANCIAS CUIDADO DEL CUERPO CUIDADO DEL CABELLO ACCESORIOS WELLMNESS

PEDIDOS APOYO A LA VENTA ADMINISTRAR MIRED EVENTOS & DIVERSION Configurar Mi Perfil Enlaces Rapidos «

I HaZ tU PEd |d0 I + Formulario Pedido Répido

> * Reportes
1

} MNotificaciones

b Pedir Materiales de Venta

También puede interesarte:

Formulario de Pedido Rapido Reportes de mis Pedidos Opciones de Pago b
Ingresa tu orden de pedido de ey descarga todos los reportes Formulario Cambio Domiciio »
manera rapida y sencilla ingresando relacionados atus ordenes. Glosario »

sdlo los cddigos de productos.

Listo ingresas los codigos y la cantidad, al final le HACES CLICK agregar al carrito,

TE A ORIFLAME | SOCIOS | SALIR

e

ORIFLAME

WEDEHN

{at CUIDADO DE LA PIEL MAQUILLAJE FRAGANCIAS CUIDADO DEL CUERPO CUIDADO DEL CABELLO ACCESORIOS WELLNESS

I ORIFLAME TAMBIEN TE RECOMIENDA: I

Formulario Pedido Rapido

El "Formularic de Pedido Rapido”, es una forma sencilla de hacer una orden usando los cddigos de los productos. Para agregar productos a tu
orden solo debes ingresar el codigo del preducto v la cantidad, luego dar clic en "Agregar al carro de compras”. En caso de necesitar mas
campos para completar tu orden, da clic en "Agregar mas lingas”

o
Nombre del Socio: Sra. MARIA DE JESUS ROQUE GARCIA Nimere de Socio: 144595
- - Jabdn en Barra Sevilla
Codigo del producto  Cantidad Codigo: 13400
WVEP: 2.06
1
$17

Agregar al carre de compras

Jabén en Barra Santorini
Cadigo: 21190
VEP: 2.08

1 $17

Agregar al carro de compras

En seguida te pide que escojas a donde sera enviado tu pedido y Tu tendras que seleccionar el que
mejor te convenga, ya sea a un enlace o a entrega a domicilio.



Menu en Pagina de Socio - Pedidos oriflame

ratral swadal cosmetcs

Elige el Centro de Negocios de tu preferencia y Finaliza tu
compra

Acerca de Orfame | Servicio al Ciele | Notcas | Sair

oriflame

La Op Predactos Socics 3 v Q

Carro de compras

Producto Cantdad VEP Procio Enminar
ﬂ WS Creme Uowwrsal s 4 $15.3¢0 (%]

ACHMIN U CRTD Oy CotRan VAGE I CAITG d0 Compran Precio Tosal § 15,360 Croma Calmante inoma Fominelle
TR VEr40 Cheion 15240
£ do di VES 68
g . $2.01
Eaaaad
Nombre del socie Sr. ORITLAME DE CIILE 5.4, Mimens Je 5000 1 Agreger alcarro de cemgens
€ SCN LAS CONDES (10) @ Qumrs slepe of Caciro de liegocios | & Ociers alage mi Enisce ——
Centro de Negocos
~ Cige 150 de ertoge — -
[=C.N. CONCEPCION (43 ) Ldd o

(3CN VA DEL AR (£2) Crema de Manos y Uhas aroma
DpOespechoDomicke (W) ___________ ooy
Oonde TESCUENDS ¥ CATYeS OF STVE o Caeige 12728
GRS DESS St 1 CFEACON 08 N JE3KI0 PIO/ES wer &f MartD TNal 8 pagar. veR 3o

Pars canbiar 4 cartided de an dem 0 products we U carrs de comgras, kils moddca of nimees comerpoadnnts ar I caa e cartited y has bl

T ke en achaiar’. Tambdn peades slmrar n dem © products hacendo thc en I batén elmnar fia fgur X0 i gueres agregar vaccs Agregar al carro rer
FTOCUCION 0 UNS 20 VX, 18 NVEATOS & AT & fITUANG B pedios rasKD.
O ¥ ol rmudane oe Padeds Rk

ORIFLAME

SEWEDEHN -



http://maryorifla.me/

Continuas donde dice paso siguiente hasta que te da tu pedido y te dice la forma de pago la
elijes continuas hasta que al final te aparece confirmar tu pedido eso es muy importante
que le des click en confirmar de acuerdo?

Comprueba tu Pedido y Compra

oriflame

Q

PASO 3. Comprueba tu Pedido

TotalaPagar.  $15.360

También lo puedes hacer por teléfono al (01 800 00 6743-5263) y depositar en Santander
con tu referencia Unica de pago, de todos modos el o la persona que te atienda te puede dar
las indicaciones.

Oriflame México S.A. de C.V.
-Jaime Balmes N° 8, Local 2-B, Col. Los Morales Polanco, México, D.F. C. P. 11510
Conmutador: (55) 55 84 04 40

Servicio a Clientes: 01 800 00 ORIFLAME(01 800 00 6743-5263)



Como inscri bi r 1. Por teléfono. (Registrar) a un nuevo socio (a) marcando al (01 800 00
6743-5263) opcion 1y a la persona que te atiende, dile que registraras a

nuevos socios un nuevo socio.

. . . e Los datos que necesitas del socio nuevo son:
dlStrlbU|doreS e nombre completo
e fecha de nacimiento

T domicilio(calle y nimero, colonia, cédigo postal,)

° L.
Ingresa los siguientes datos personales. Los campos marcados munici pIO y esta dO
con asterisco son obligatorios. SI TIENES UN PATROCINADOR, . .

POR FAVOR VERIFICA QUE EL NUMERO CORRESPONDA CON SU o estado CIVI|

NOMBRE. UNA VEZ REGISTRADO NO PODRAS CAMBIARLO. ; .. ..
e teléfono fijo o movil

Nombre(s): *
s e correo electrénico (opcional)
RECASm * ? . . . . . .
pilntaal: Te pediran el numero de patrocinador (dio que patrocina) al finalizar te
Mebirnss daran el nimero de el nuevo socio, socia y su referencia de pago.
(DD/MMIAAAA): , i B .
Asegurate que el nuevo socio obtenga su numero de (DIO) y referencia.
Email: =
— Pero sobre todo ayudale en su comienzo!
irecciony
Nimero: *

Referencias para
la ubicacion de tu *
domicilio:

Caodigo Postal 5 N e
Digitos: v

Colonia: »| saieccions uno/a de ls lista v

Delegacion o
Municipio:

Estado: « -

Telefono Casa
(Incluir codigo de
areaiciudad o
indicativo) o
Celular (sino
tuviera de casa).:

Telefono Oficina
(incluir codigo de
areaiciudad o
indicativo):

Teléfono mévil:

e s Oriflame.com — Para aquellos que estdn en linea,
caso de no tener 2 ’ ’ . .
wno, Ortamete | 144585 ‘ este es el método mas conveniente de registro
automaticamente:
o e de WARIA DE JESUS ROQUE GARCIA Después recibe un mail de que el nuevo
Estoy de acuerdo con los Términos y Condiciones de - dIStrIbUIdor Se ha un|d0 al eqUIpo.

Oriflame -



Recu rsos en Su primer y mejor recurso es su sitio de http://mx.oriflame.com/Su oficina
virtual lo conecta con sus distribuidores, y lo ayuda a asistirlo en organizar tu

negocio. Enlaces rapidos. Reporte de Compras. Herramientas para Socios.
Internet

Reportes Red Personal. Administrar Pagina Personal. Incorporacién Online.
Candidatos, documentos, reuniones, y entrenamiento.

Chile: ORIFLAME_Chile

Peru: ORIFLAME Peru

Ecuador: ORIFLAME Ecuador

Colombia: ORIFLAME Colombia

México: ORIFLAME México



http://mx.oriflame.com/index.jhtml
http://cl.oriflame.com/index.jhtml
http://pe.oriflame.com/?WT.mc_id=lp_v3
http://ec.oriflame.com/?WT.mc_id=lp_v3
http://co.oriflame.com/?WT.mc_id=lp_v3
http://mx.oriflame.com/?WT.mc_id=lp_v3

Informacion de
Contactos
Corporativos.

Informacion de Contacto

Oriflame México S.A. de C.V.

Jaime Balmes N° 8, Local 2-B, Col. Los Morales Polanco, México,
D.F. C.P. 11510
Conmutador: (55) 55 84 04 40

Servicio a Clientes: 01 800 00 ORIFLAME
(01 800 00 6743-5263)

Centros de Negocios

Guadalajara

Av. Arcos # 859, Col Jardines del Bosque, Guadalajara, Jal. C.P.:
45220

Tel: (333) 1221405y 21

Meéxico, D.F.

Periférico Sur #4293, Col. Jardines en la Montafia México, D.F., C.P.
14210

Tel. 5644.5535

Para mas informacion o comentarios nos puedes contactar en:
Departamento de Servicio al Cliente (sac@oriflame.com.mx)

Los horarios de atencion en los Centros de Negocios son de Lunes a
Viernes de 10 am a 19:00 hrs Sabados de 10:00 a 15:00hrs.

Viernes de Cierre de Catalogo de 9:00 am a 23:00 hrs
Consultar calendario de fechas de cierre de catalogo


mailto:sac@oriflame.com.mx

Informacion de Contacto Chile

Servicio al Cliente Oriflame
Telephone: + 600 832 0606
E-mail: sac@oriflame.cl

Oriflame “Chile”

Ven a conocer la oferta de Belleza y de
Negocios que Oriflame te brinda y descubre
porqué “Gana Dinero Hoy y Cumple tus Suefios
Mafana” es una promesa Unica de Oriflame.
Contactate con nuestro departamento de
Servicio al Cliente, registrate a través de nuestro
sitio web o ven directamente a nuestros Centros
de Negocios distribuidos a lo largo y ancho del
pais, especialmente para ti.

Santiago

Oriflame Chile S.A.

-Apoquindo 4501, Oficina 1901, piso 19 - Las
Condes - Santiago

Central: 338-1500

Pedidos: 800 207 204

Consultas: 600 832 0606

Fax: 207-8656

Centros de Negocios Las Condes

Apoquindo 4445, Local 102, Santiago

Horario de Atencion: De Lunes a Viernes de 10:00 am
a 20:00 pm / Sébados de 10:00am a 13:00pm

Viia del Mar

Quinta 258, esquina Viana
Fono: (32) 269 7488

Horario de Atencion: De Lunes a Viernes de 10:00 am
a 20:00 pm / Sébados de 10:00am a 13:00pm

Concepcion

Serrano N°283, esquina San Martin
Fono: (41) 235 311

Horario de Atencion: De Lunes a Viernes de 10:00 am
a 20:00 pm / S&bados de 10:00am a 13:00pm

Temuco

Calle Vicuia Mackenna 270, frente a Plaza Teodoro
Smith
Fono: (45) 271 658

Horario de Atencion: De Lunes a Viernes de 10:00 am
a 20:00 pm / Sabados de 10:00am a 13:00pm

Para mas informacion o comentarios nos puedes
contactar en:
Departamento de Servicio al Cliente (sac@oriflame.cl



mailto:sac@oriflame.cl
mailto:sac@oriflame.cl

Informacion de Contacto Colombia

Oriflame Colombia S.A.
Casa Matriz
Terra Puerto Industrial Int 25 KM 1,5

Via Siberia, Cota, Cundinamarca

Teléfono de Consultas: (1) 651 90 90

Consultas via e-mail: servicio.cliente@oriflame.com.co

Teléfono de Pedidos: (1) 259 5200
Linea Gratuita de Pedidos: 018000115200
Linea Gratuita de Fax: 018000115201

Centros de Negocios

Centro de Negocios Bogota
Calle 125 N° 21A-27
Bogotéa - Colombia

Centro de Servicios Medellin
-Calle 50 N. 78 A - 09, Medellin
Teléfono: (4) 437 1868 - 446 5093.

Oficina Cali
-Avenida 5 A Norte N° 20-13, Local 100, Barrio Versalles
Teléfonos: (2) 661 4457

Oficina Bucaramanga
-Calle 56 N0.32-54 Barrio Cabecera
Telefonos: (7) 6956060 - (7) 6956161

Para mas informacion o comentarios nos puedes contactar en:
Departamento de Servicio al Cliente (servicio.cliente@oriflame.com.co).



mailto:servicio.cliente@oriflame.com.co
mailto:servicio.cliente@oriflame.com.co

Informacion de Contacto Ecuador

Oriflame Ecuador S.A.

Centro de Servicios Quito (Casa Matriz)

Carondelet N37-55 y América, Quito
Pedidos Linea Gratuita: 1 800 200 800

Contact Center (Consultas): 1700 200 600

Servicio al Cliente

(02) 227 6161

Pedidos: (02) 245 0833, 227 1208

Pedidos Fax Linea Gratuita: 1 800 200 400
Pedidos Fax: (02) 226 9809

Centro de Negocios Guayaquil

-Av. Circunvalacion junto al Puente Teodoro Maldonado Carbo (Frente a la puerta N°
4 del Centro Comercial Alban Borja)

Conmutador: (04)220 2770, 220 2773, 220 6774, 220 6771, 220 1833, 220 1898

Fax General: (04) 220 1818, 220 1838

Para maés informacién o comentarios nos puedes contactar en:

Departamento de Servicio al Cliente (servicio.alcliente@oriflame.com.ec).



mailto:servicio.alcliente@oriflame.com.ec

Informacion de Contacto Peru

ORIFLAME Peru S.A.

Paseo de la Republica 3151, San Isidro - Lima 27
Central Telefonica: 319 0960

Servicio al Cliente: 3190950

Linea de Pedidos Telefonicos Limay Provincias | Linea Gratuita: 0-800-40360

Centros de Negocios:

San Isidro
Paseo de la Republica 3151.

Horario de Atencion de Centro de Negocios y Call Center:

De Lunes a Viernes: 9:00 am a 8:00pm
Séabados: 9:00am a 2:00 pm

Cierre de Catalogo:

Centro de negocios: 9 am a 10 pm
Call Center : 9ama 1l pm

Para mas informacion o comentarios nos puedes contactar en:

Departamento de Servicio al Cliente: atencionalsocio@oriflame.com.pe

Créditos: creditos@oriflame.com.pe

Cobranzas: cobranzas@oriflame.com.pe.



mailto:atencionalsocio@oriflame.com.pe
mailto:creditos@oriflame.com.pe
mailto:cobranzas@oriflame.com.pe

